
Marcadores para o sucesso

Dados do Empresário/a:
Nome:                             

No. Do contrato de distribuição:

Endereço:

E-mail:

Telefone: Cel./whatsapp(   ):

ano:Mês:

"Utilize seus marcadores, realize seus sonhos e metas"

Meta/Sonho: 
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Semana 1 Semana 2

Uso dos produtos

Quantas Vezes  tomo Magnus/Kenyan/Omniplus?

Quantas Vezes  tomo Termogênicos?

Quantas Vezes  tomo                                                               ?

Quantas Vezes  tomo                                                               ?

Quantas vezes promovi o produto do mês?

Ganho dinheiro todos os dias

Com quantas pessoas falei sobre o produto Omnilife hoje?

Quantas pessoas estiveram interessadas na linha de nutrição?

Quantos produtos vendi hoje? 

Construo meu cheque

Quantas pessoas convidei ao Negócio hoje?

Que dias fui a um Centro de Negócios?

Quantos convidados levei à Reunião de Oportunidade?

Quantas pessoas se inscreveram hoje?

Dou seguimento (cuido dos meus resultados)

A quantos clientes liguei hoje?

Quantos clientes visitei hoje? 

Ensino a Ensinar

Quantos Empresários/as ensinei a usar o produto?

Quantos Empresários/as ensinei a fazer o negócio?

Quantos Empresários/as instrui para ensinar outros?

Quantos eventos promovi hoje?

Quantos Bónus e concursos promovi hoje?

Aprendi algo novo essa semana?
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Marcadores para o sucesso

Datos del Distribuidor Independiente

Nome:                             

Apresentador:

"Não esqueça qual é o seu sonho"

Meta/Sonho: 

"Ser constante é isso que torna as pessoas felizes e exitosas"

Jorge Vergara 
Semana 3 Semana 4

S T Q Q S S D S T Q Q S S DUso dos produtos

Quantas Vezes  tomo Magnus/Kenyan/Omniplus?

Quantas Vezes  tomo Termogênicos?

Quantas Vezes  tomo                                                               ?

Quantas Vezes  tomo                                                               ?

Quantas vezes promovi o produto do mês?

Ganho dinheiro todos os dias

Com quantas pessoas falei sobre o produto Omnilife hoje?

Quantas pessoas estiveram interessadas na linha de nutrição?

Quantos produtos vendi hoje? 

Construo meu cheque

Quantas pessoas convidei ao Negócio hoje?

Que dias fui a um Centro de Negócios?

Quantos convidados levei à Reunião de Oportunidade?

Quantas pessoas se inscreveram hoje?

Dou seguimento (cuido dos meus resultados)

A quantos clientes liguei hoje?

Quantos clientes visitei hoje? 

Ensino a Ensinar

Quantos Empresários/as ensinei a usar o produto?

Quantos Empresários/as ensinei a fazer o negócio?

Quantos Empresários/as instrui para ensinar outros?

Quantos eventos promovi hoje?

Quantos Bónus e concursos promovi hoje?

Aprendi algo novo essa semana?
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