Linee guida per il successo OMNILIFE

GENTE CHE SI PRENDE CURA DELLA GENTE

Periodo: da: a: Anno:

Dati dell'lmprenditore "Segui le linee guida, raggiungi i tuoi obiettivi
e realizza i tuoi sogni”

Nome: Obiettivo/Sogno:

Indirizzo:

Telefono: Cel./whatsappl ):

E-mail:

No. Di contratto di Incaricato alle Vendite:

Settimana 1 Settimana 2

Usare i Prodotti lu Ma Me G Ve Sa Do Lu Ma Me Gi Ve Sa Do
Quante volte ho preso il Magnus/ 'Optimus/ 'Omniplus?
Quante volte ho preso i prodotti Termogenici?
Quante volte ho preso ?
Quante volte ho preso ?
Quante volte ho fatto promozione al prodotto del mese?
Quante volte ho utilizzato i prodotti Seytli? (Creme e cosmetici)
Guadagnare tutti i giorni lu Ma Me G Ve Sa Do Llu Ma Me Gi Ve Sa Do
A quante persone ho parlato dell'Attivita Indipendente oggi?
Quante persone si sono dimostrate interessate alla linea nutrizionale?
Quante persone si sono dimostrate interessate alla linea di bellezza?

Quanti prodotti ho venduto oggi?

Aumentare i guadagni con la Rete lu Ma Me G Ve Sa Do Lu Ma Me G Ve Sa Do
A quante persone ho parlato dell'Attivita Indipendente oggi?

Quante volte ho visitato un Centro di Attivita questa settimana?

Quanti invitati hanno partecipato all'ultimo Incontro delle Opportu-

nita? Quante persone si sono iscritte?

Follow-up: seguire progressi e risultati lu Ma Me G Ve Sa Do Lu Ma Me G Ve Sa Do
Quanti clienti ho chiamato oggi?

Quanti clienti ho visitato oggi?

Insegnare ad insegnare lu Ma Me Gi Ve Sa Dol lu Ma Me G Ve Sa Do
A quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato ad usare i prodotti?

A quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato a fare business? A

quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato ad insegnare agli altri?

A quanti Eventi ho fatto promozione oggi?

A quanti Bonus e Concorsi ho fatto promozione oggi?

Ho imparato qualcosa di nuovo questa settimana?



OMNILIFE

GENTE CHE SI PRENDE CURA DELLA GENTE

Linee guida per il successo

Dati dell'lmprenditore "Non dimenticarti mai qual’é il sogno che
vuoi realizzare"

Nome: Obiettivo/Sogno:

Sponsor:

“E la costanza che ti rende felice e ti fa raggiungere il successo”

Jorge Vergara . .
Settimana 3 Settimana 4

Usare i prodotti lu Ma Me G Ve Sa Do Llu Ma Me Gi Ve Sa
Quante volte ho preso il Magnus/ 'Optimus/ 'Omniplus?

Quante volte ho preso i prodotti Termogenici?

Quante volte ho preso ?

Quante volte ho preso ?

Quante volte ho fatto promozione al prodotto del mese?

Quante volte ho utilizzato i prodotti Seytti? (Creme e cosmetici)

Guadagnare tutti i giorni lu Ma Me G Ve Sa Do Llu Ma Me Gi Ve Sa
A quante persone ho parlato dei prodotti Omnilife/Seytu oggi?

Quante persone si sono dimostrate interessate alla linea nutrizionale?

Quante persone si sono dimostrate interessate alla linea di bellezza?

Quanti prodotti ho venduto oggi?

Aumentare i guadagni con la Rete lu Ma Me G Ve Sa Do Llu Ma Me G Ve Sa
A quante persone ho parlato dell'Attivita Indipendente oggi?

Quante volte ho visitato un Centro di Attivita questa settimana?

Quanti invitati hanno partecipato all'ultimo Incontro delle

Opportunita? Quante persone si sono iscritte?

Follow-up: seguire progressi e risultati lu Ma Me G Ve Sa Do Lu Ma Me G Ve Sa
Quanti clienti ho chiamato oggi?

Quanti clienti ho visitato oggi?

Insegnare ad insegnare lu Ma Me Gi Ve Sa Do u Ma Me G Ve Sa
A quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato ad usare i prodotti?

A quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato a fare business? A

quanti Imprenditori/Imprenditrici ho insegnato ad insegnare agli altri?

A quanti Eventi ho fatto promozione oggi?

A quanti Bonus e Concorsi ho fatto promozione oggi?

Ho imparato qualcosa di nuovo questa settimana?
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